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TALLER EMPRENDEDORES
"CÓMO INICIAR TU NEGOCIO SPA"
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6 de Septiembre 2010

CURSO PROPEDÉUTICO QUE PROPORCIONA LAS HERRAMIENTAS PRINCIPALES PARA LA PLANEACIÓN Y EL CORRECTO ESTABLECIMIENTO DE UN SPA EL CUAL PERMITIRA EJECUTAR  LAS ACCIONES QUE ASEGURAN EL ÉXITO DE TU NEGOCIO 
PROGRAMA: 

         ANTECEDENTES Y DEFINICIONES.
         LOS SPAS EN MÉXICO.
         DISEÑO Y DISTRIBUCIÓN DE ESPACIOS: ÁREAS BÁSICAS Y COMPLEMENTARIAS.
         DESARROLLO DE MENÚ DE SERVICIOS DE ACUERDO A LA DEMANDA EXISTENTE O PROBABLE DE CADA SPA.
         TRATAMIENTOS SPA BÁSICOS Y ESPECIALIZADOS.
         HIDROTERAPIA, BALNEOTERAPIA, TERMOTERAPIA, CRIOTERAPIA, TALASOTERAPIA.
         TENDENCIAS EN LA ACTUALIDAD.
         BUSSINES PLAN, PROPUESTAS DE INVERSIÓN, COSTEO DE TRATAMIENTOS.
         ELEMENTOS PRINCIPALES DEL “KNOW HOW”
         MOBILIARIO Y EQUIPO
         NORMATIVIDAD 
 AVALADO POR: LA SECRETARIA DEL TRABAJO Y PREVISIÓN SOCIAL
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FECHA: 6 de Septiembre del 2010
Horario: 8 a 20 hrs.

Costo: $ 2,000*

* No incluye IVA.
Costo bonificable al pagar el Diplomado "Spa Management". Aplica restricciones.
 
Sede: Calle San Francisco No. 406 
             Col. Del Valle
             entre Torres Adalid y Luz Saviñón
             a dos cuadras del World Trade Center
 
Pagos: Banorte  Cta. No.0184687882
              Clabe interbancaria 072180001846878822 

   Bancomer Cta. No. 1448751226

            Traspaso Clabe  01218001448751226.
            A nombre de Ma. Guadalupe Pérez  
Favor de enviar comprobante de pago con nombre completo para confirmar su asistencia una semana antes 27 de Agosto a:

capespasesoria@hotmail.com
capespasesoria@prodigy.net.mx
gerencia@asesoriaspa.com
Tels. (0155)   54848302

Móvil: 04455- 18546289   
Algunos Testimonios
“Me pareció una introducción muy completa ya que te ubica en todas aquellas necesidades y factores que no has contemplado. En este curso también aprendes lo necesario para ofrecer un servicio. Sí lo recomiendo como una introducción al tema y al negocio, te da los parámetros básicos para considerar tu inversión. Felicidades y Gracias”

Hortensia Guerrero 

“Quedé muy satisfecha con la información proporcionada ya que me brindó un panorama real para definir lo que deseo de una manera más concreta. Lo recomiendo ampliamente ya que los instructores tienen toda la experiencia para impartirla. Gracias”

Ma. de los Ángeles García Vega
 “Está muy completo para las horas que dura. Se lo recomiendo a personas que nunca han trabajado en este campo. Me llevo una idea clara y general”
Elena Ramos

“Mi impresión es que recibí un programa amplio de lo que es un Spa, definitivamente es importante este tipo de capacitación ya que nos permite dar servicios de calidad. Lo recomiendo y espero continuar capacitándome”

Dra. Sandra Mauricio

“Estuve muy contenta con el curso. Es un curso muy completo y resolvió muchas de mis preguntas fundamentales”¡Muchas felicidades!

Lic. Heidi Hermida

“Me pareció excelente el taller, cumplió con mis expectativas. Tengo una idea más calara y herramientas para comenzar un proyecto sin miedo y de manera más concreta. Tomaría mas talleres feliz de la vida, gracias por compartir experiencia y conocimiento” ¡Muchas Gracias!
Tere De Alba
  
“Sobrepasaron mis expectativas pues como no conocía sus servicios, pensé que sería poco profesional pero al contrario, son muy profesionales y dominan perfecto el tema”. ¡Los exponentes excelentes, gracias!
Nancy Sánchez
“Este módulo del Diplomado de Gerencia en Spa me sirvió para tener una idea más clara de cómo iniciar a planear mi negocio Spa. Me motivó para seguir con mi idea de en un futuro tener mi propio negocio. Tengo las bases para continuar con mi preparación”
Griselda Rabadán
 
“El material, los expositores y su dominio del tema son muy buenos”
Jorge Pla
“Juntos podemos hacer la diferencia”
www.asesoriaspa.com





Los mejores negocios no nacen, se hacen














